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GEWINNENDE

KOMMUNIKATION
IM ANGEBOTSPROZESS

DIE LAGE

Geschaft muss gewonnen werden. Die generische Darstellung der eigenen Leistung

und Erfahrung gentigt jedoch langst nicht mehr als Mittel zur Differenzierung.

DER WEG
Als Kommunikationsberater und Prasentationstrainer mit 25 Jahren Erfahrung in
Professional Service Firms trage ich eine kommunikationsstrategische Komponente

zur Angebotsgestaltung bei und verdreifache so die Gewinnchancen.

DAS ANGEBOT

Strategie: Analyse von Zielunternehmen, Entscheidern und Stakeholdern,
Verstandnis des Geschaftsmodells, der Ziele und der Schmerz-
punkte des potenziellen Klienten

Konzept: Entwicklung spezifischer Narrative, Storylines, Kernbotschaften,
Slogans und Claims, Graphikdesigns und Bildwelten

Prasentation: Ablaufplane, Dramaturgie und Proben fiir den liberzeugenden
Auftritt; Team-Dynamik und Zusammenspiel

Trainings: Seminare und Team-Trainings zu Leadership sowie Soft Skills
wie Rhetorik, Storytelling, Kérpersprache oder Stimmfiihrung

DER WERDEGANG

Seit 2025 The Hare — Senior Pursuit Advisor / Trainer

2024 - 2025 BDO Global Office - Global Clients & Markets Lead

2021 - 2024 BDO Germany - Head of Pursuit Excellence

2017 - 2021 Deloitte Consulting Germany - Pursuit Coach, Senior Manager

2016 - 2017 Olswang Germany - Business Development Director

2014 - 2016 Conteam GmbH Werbeagentur - Senior Copy Writer

2011 - 2012 CMS Austria/CEE - Head of Business Development K/
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2001 - 2009 Lepus Media Marketingagentur - Griinder & Inhaber



UBERZEUGENDE

AUFTRITTE
IN DER PRASENTATION

DIE ERFAHRUNG

Big4- und Magic Circle Firms, Industriekonzerne, internationale Luxusmarken,

Automobilhersteller und Immobilienhduser, zahlreiche groBe und mittlere
Wirtschaftskanzleien, Finanzberater und hochspezialisierte Boutiquen — Unternehmen
und Teams vieler GréBen und Branchen.

Fir mich zahlt am meisten, wie ich meine Erfahrung aus 25 Jahren Kommunikations-
beratung in Professional Service Firms und vielen anderen Organisationen dem
nachsten Unternehmen, dem néachsten Team, dem nachsten Menschen nutzbar
machen kann.

Wer dazu gern ein paar Logos und Namen sehen mochte, findet sie hier!
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DER KONTAKT

Christopher Genss von Greverode

Wien: +43 676 9461154  vienna@thehare.eu K
Minchen: +49 176 30636780 munich@thehare.eu 2



